
地域総合活性化事業
主催　宇部商工会議所中小企業相談所

　近年、FacebookやTwitterなどのソーシャルメ
ディアが普及してきたことにより､多くの方とコ
ミュニケーションを直接取ることが可能となって
きました。特にスマートフォンが急速に広がっ
たことにより､お店側は多くの方にリアルタイム
で情報を伝えることができ､今やＳＮＳは新規顧
客の獲得や既存顧客のリピート率向上のためのツ
ールとして欠かせない存在となっています。
 今回のセミナーでは､２部構成で下記の通り開催
させていただきます。この機会に「ＳＮＳ」の活
用方法を理解していただき､ご自身の事業に役立
てていただくために､是非ともご参加下さい！

                                                   いずれも先着２０名
お問合せ先　　宇部商工会議所　中小企業相談所（担当：高井、藤上）
　　　　　　　宇部市松山町一丁目16-18　ＴＥＬ３１－０２５１　ＦＡＸ２２－３４７０

ＳＮＳを

効果的に活用し
コストをかけずに

集客ＵＰ!

※ご提供いただきました個人情報は、当セミナーの参加確認・別セミナーの開催案内に利用致します。

事業所名

〒
事業所所在地

ＴＥＬ  ＦＡＸ

宇部商工会議所  中小企業相談所行き　FAX０８３６－２２－３４７０
ＳＮＳを効果的に活用し、コストをかけずに集客ＵＰ！　参加申込書             

平成３０年　　　月　　　日

フリガナ

受 講 料無  料

役職名

定 員

受講者氏名 参加　○　・　×
第１部９/２１ 第２部 ９/２６

第２部
自社ホームページを作成するには？！

[ 内容 ]
ホームページ作成のメリット・デメリット
見てもらえるホームページは？
自分でホームページは作成できる？

プロフィール
某アパレルメーカー・某銀行証券担
当を経て、職業訓練講師を務めパソ
コンやデザイン関係を教える傍ら宝
飾職人に弟子入りし技術構築。
２０１２年独立。宝飾、デザイン業
務、美容業務と枠を広げ３本の矢で
事業を展開。

平成３０年９月２６日(水)
１８:００～２１:００
宇部商工会議所
Ｍｉｓｏｒａ 合同会社 
代表社員　山本 多恵 氏

日  時

場  所
講  師

第１部
Instagram ＆ Facebookで集客・
ＬＩＮＥ＠でリピート！
売上ＵＰのヒントをつかむ!!
[ 内容 ]
Instagramを駆使した集客方法
ＬＩＮＥ＠で情報を提供しリピート対策

プロフィール
１９７３年生まれ
２００９年中小企業診断士取得。
企業の経営戦略・事業計画等立案
から組織人事、財務、マーケティ
ング、さらに販売促進・営業活動
の現場指導まで、総合的な経営支
援で主に中国五県において活躍中。

日  時

場  所
講  師

平成３０年９月２１日(金)
１８:００～２０:３０
宇部商工会議所
シンプルシステム 株式会社
代表取締役 　伊藤 勝彦 氏

終了後､個別相談を
行います｡


